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Offnen Sie neue
Perspektiven mit dem
FeBa
Faltschiebesystem
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Sehr geehrte FeBa-Partner, sehr geehrte Bauherren,

wir freuen uns, lhnen die
neue Ausgabe des FeBa- [
Journals vorzustellen, mit '
vielen Neuigkeiten aus
dem Hause FeBa.

Unser Anliegen ist es, Sie
standig Uber aktuelle The-
men zu informieren, und
so prasentieren wir lhnen
in dieser Ausgabe des
FeBa-Journals Neuigkei-
ten zur anstehenden Ver-
scharfung der Energieein-
sparverordnung, Trends
zum Thema Schallschutz
sowie aktuelle Zahlen der
Kriminalpolizei zu Woh-
nungseinbrichen. Seien
Sie also gespannt auf einige nutzliche
Hinweise, die |hnen entscheidende
Vorteile im Verkauf bieten.

In standig wechselnden wirtschaftli-
chen Verhiltnissen konnten wir stets

10 Jahre

01. Februar
Frank Schuhen
Marek Dzimbala

22. Marz
René Neuser

06. April
Erik Wiederstein

03. Mai
Rainer Henk

10. Mai
Matthias Schmenn

ein verlasslicher und starker Partner flr
Sie sein. Mit neuen Serviceleistungen,
innovativen Produkten und einer star-
ken Mannschaft gelingt es uns, selber
die Verhaltnisse fur den Erfolg zu schaf-
fen. Nutzen Sie die aktuellen Chancen

Am 4. Juni 25 Jahre bei FeBa:
Jorg Gustke

fur den erfolgreichen Verkauf von FeBa
Fenstern und Turen. Die Rahmenbe-
dingungen mit dem Konjunkturpaket Il
der Bundesregierung, der Energieein-
sparverordnung und der Forderung
von energetischen Sanierungen sind
Steilvorlagen fur Sie. Nutzen Sie zudem
unsere Qualifizierungsangebote  fiir
lhre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter,
die innovativen Produkte von FeBa so-
wie zahlreiche Werbemittel und Ser-

viceleistungen.

Wir werden Sie auch in Zukunft mit
Tatkraft untersttzen und freuen uns
weiterhin auf eine gute und erfolg-
reiche Partnerschaft gemeinsam mit
Ihnen.

Herzlichst,

Ihre Geschaéftsleitung
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Ruhestandler verlassen FeBa nach vielen Jahren

Einige FeBa Mitarbeiter werden wir
in Zukunft sehr vermissen, da wir sie
in den vergangenen Wochen in den
wohl verdienten Ruhestand verab-
schiedet haben.

Frau Uschi Drewing (links) hat in den
vergangenen 9 Jahren jeden Besucher
und Mitarbeiter im Hause FeBa an der
Zentrale freundlich empfangen und ist
nun in den Ruhestand gegangen. Auch
Frau Fischer (rechts) hat sich als langjah-
rige Kollegin in der Lohn- und Finanz-
buchhaltung nach 17 Jahren in den Ru-
hestand verabschiedet.

Die Nachfolgerin von Frau Drewing,
Frau Schlosser, wurde bereits eingear-
beitet und freut sich auf die neuen Auf-
gaben im Hause FeBa. Ab sofort werden
alle Besucher und Anrufer durch sie be-
gruBt.

Fir den Bereich der
Lohn- und Finanz-
buchhaltung ist nun
Frau Killer als neue
FeBa  Mitarbeiterin
verantwortlich.

Das erste FeBa Kickerturnier

Am Freitag, den 17. April 2009, wurde
zum ersten Mal ein Hobby-Kickertur-
nier bei FeBa ausgetragen. Die Idee
entstand beim alltdglichen Kickerspie-
len wahrend der Mittagspause und
wurde von den Auszubildenden Jéro-
me Helmkampf und Marcel Scheld or-
ganisiert. Als Veranstaltungsort wurde

unser neues FeBa Kompetenz-Zentrum
genutzt, wo in angenehmer Atmo-
sphére inmitten unserer ausgestellten
Fenster, Tdren und der neuen Falt-
schiebeanlage enge Entscheidungen
ausgetragen wurden. Das Team vom

Am ldngsten von den drei Ruhestand-
lern war Herr Schintz 24 Jahre fUr FeBa
buchstablich unterwegs. Als Kundenser-
vice-Mitarbeiter besuchte er zahlreiche
Baustellen im ganzen ]
Bundesgebiet  und
lernte dabei viele un-
serer Handler kennen.
In seine Fullstapfen
tritt Herr Da Costa.

Allen drei danken wir fir hren langjah-
rigen Einsatz in unserem Unternehmen
und wuinschen ihnen einen schonen
Ruhestand.

Einkauf mit den Spielern Jirgen Nas-
sauer und Christian Neuser konnte sich
durchsetzen und ging als Sieger des
Kickerturniers hervor. Den 2. Platz be-
legte das Team Stephan Schneider und
Micha Tetzner.
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Wohnungseinbruch - steigende Zahlen in der Kriminalstatistik

Die vor kurzem veroffentlichten
Kriminalstatistiken 2008 der Bun-
desldander Berlin und NRW weisen
steigende Zahlen im Bereich der
Wohnungseinbriiche auf. In NRW
hat sich die Anzahl der Einbriiche
im Wohnungsbereich von 1644 Ta-
ten in 2007 auf 1950 in 2008 ge-
steigert, eine Steigerung von fast
19 %. Hierbei ist nachweislich die An-
zahl der Einbriiche zur Tageszeit um
33% gestiegen.

Steigerung
um 19%

2000

1500

1000

500

0

Die Grafik zeigt exemplarisch die Entwick-
lung der Wohnungseinbrtiche in NRW -
dhnliche Entwicklungen sind in der gesam-
ten Bundesrepublik zu beobachten.

All dies wirkt sich auf das subjektive Si-
cherheitsgefhl der Bevolkerung aus
- mit anderen Worten, die Angst vor ei-
nem Wohnungseinbruch nimmt zu.

Der Versuchsanteil bei den Wohnungs-
einbrichen steigt. Bei vergleichender
Betrachtung drangt sich die Feststel-
lung auf, dass der Versuchsanteil - also
die erfolgreiche Abwehr eines Woh-
nungseinbrechers — starker wird, wenn
eine konsequente Beratung im praven-
tiven Bereich umgesetzt ist. Die indivi-
duelle Kundenberatung ist der erste
und wichtigste Schritt zur Abwehr eines
Wohnungseinbrechers. Richtig sichern
- das heilst geprift und nachweislich
resistent — wie Fenster und TUren, die
nach DIN V ENV 1627-30, Widerstand-
klasse 2 erfolgreich gegen diesen Tater-
typ mit seinem spezifischen Werkzeug
getestet wurden und hier bestanden
haben.

« Die meisten Einbriiche passieren
wahrend des Tages.

« In ca. 70 % der Falle werden
Fenster zum Eindringen aufge-
hebelt.

« Einfache Werkzeuge wie Schrau-
benzieher sind am haufigsten
im Einsatz.

+ Neben sicherheitsbewusstem
Verhalten und elektronischer Si-
cherungssysteme ist die mecha-
nische Sicherung mit Abstand
die wirksamste MaBnahme.

Die Kriminalpolizei empfiehlt:

» einbruchhemmende
Sicherheitsbeschlage

« abschlieBBbare Fenstergriffe

« einbruchhemmende Glaser
oder Sicherheitsfolien

FeBa unterstiitzt Sie bei der kompetenten
Beratung Ihrer Kunden mit den optimalen
Produkten und Weiterbildungen. Lassen
Sie sich bei uns von einem erfahrenen
Kriminalkommissar als Sicherheitsberater
ausbilden, sodass Sie Ihren Kunden indi-
viduelle Sicherheitsldosungen bieten kon-
nen.

KoMMISSION POLIZEILICHE KRIMINALPRAVENTION
ENBRUCHHEMMENDE FENSTER / FASSADEN

FENTRALE (ESCHAFTRSTELLE

Mit der FeBa-Kralle sind unsere Produkte
bereits serienmadllig, ohne Aufpreis mit

einem hohen  Sicher-
heitsstandard  ausge-
stattet. Nutzen Sie

diesen Mehrwert flr
lhren Erfolg. Zudem
sind FeBa Produkte
beim bayerischen
Landeskriminal-
amt als geprufte
und zertifizierte
einbruchhem-
mende  Fen-
ster gelistet:

FeBa Stfem*d

HERSTELLERVERZEICHNIS

Gepriifte und zertifizierte einbruchhemmende Fenster /

Fassaden
nach DIN V ENV 1627 bzw. DIN V 18054
(Stand: April 2009)

FeBa Fensterbau GmbH L ey Wi 2  EinNigeig- Funstatal!
Carl-Benz-Str. 23 B Ewerbonstg chre
57298 Burbach wevrwr, feba de wu

Fanglanir, mil

fest verglastom

Saeiterted, Feslo-
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Larmbelastung in Deutschland ist eindeutig zu hoch

Kaum ein Blrger oder eine Birgerin
bleibt in Deutschland von Larm ver-
schont. Berechnungen des Umwelt-
bundesamtes zeigen, dass etwa 13
Millionen der Einwohnerinnen und
Einwohner mit Gerduschpegeln bela-
stet sind, die deutliche ldarmbedingte
Gesundheitsrisiken und zunehmende
Schlafstérungen verursachen. Dies gilt
nicht nur fur den, der nahe an einem
Flughafen, einer Eisenbahnlinie oder
Hauptverkehrsstrale wohnt.

Fenster, die noch vor einigen Jahren
vielleicht ausreichend Schutz boten,
gefdhrden heute unsere Gesundheit,
weil sie den Larm nicht stoppen. Larm
ist somit eine grofe Belastung und Ge-
fahr fir unsere Gesundheit!

Die Erhaltung der Lebensqualitdt,
ohne Nachteile fir den industriellen,
verkehrsbedingten oder sportlichen
Bereich, ist ein wichtiges Ziel bei der
Planung von Gebduden. Die Anforde-
rungen an Fenster sind hier besonders
hoch. Auf der einen Seite missen diese
Bauteile einen ausreichenden Schall-,

Klima und Sonnenschutz gewahrlei-
sten, also vor negativen Umweltein-
flissen schitzen, andererseits stellen
Fenster die notwendige und wichtige
Verbindung des Menschen zur Au-

Benwelt dar. Mit Kunststoff-Fenster-
Systemen aus dem Hause FeBa haben
Sie die Gewahr, dass die Fenster auf

Dauer ,dicht” sind - zwischen Fligel
und Rahmen, Glas und Fligel sowie im
Bauwerksanschluss.

Merke: Wird eine Lautstarke um
10 dB reduziert, empfindet das
menschliche Ohr diese Lautstar-
ke nur noch halb so laut!

Verschiedene Formen der Larmbelastung bediirfen individuellen Lésungen fiir
optimalen Larmschutz - FeBa bietet hierfiir die passenden Systeme an:

Profil: FeBa NOVOTherm

Ug =1,TW/m?K

(6-Kammer System) . -
= Schallschutzverglasung: 26/36 Rw (C;Ctr)

Ug=1,1 W/mK 38dB

Scheibenaufbau 6 - 16 - 4

Profil: FeBa NOVOTherm

(6-Kammer System) . -
e Schallschutzverglasung: 30/38 Rw (C;Ctr)

Ug = 1,1 W/mK 40dB

Scheibenaufbau 10 - 16 - 4

Profil: FeBa NOVOTherm

(6-Kammer System) . =
B Schallschutzverglasung: 30/38 Rwlﬁ’sg)

Scheibenaufbau 10-18-10
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]
Die neue EnEV 2009 tritt am 1. Oktober in Kraft

U-Werte EnEv 2009 - 2007

Mit FeBa-Produkten sind Sie bei erstmaligem Einbau, Ersatz, Erneuerung
gewappnet: 18
8 1,70
B cnev 2009
- Seit 2002 gibt es eine Energieeinspar- 1,6 W o007
verordnung (EnEV). 14 nev
) ) 1,2
- Am 1. Oktober 2009 tritt die neue
EnEV in Kraft — damit verscharfen sich 1,0
die festgelegten Hochstwerte der 08
Uw-Werte um 30 %. 0,6
. ) 04
- FeBa NOVOTherm erfullt diese Anfor-
derungen bereits heute und unter- 0.2
bietet das Anforderungsniveau um 0,0
10 %. Aullenwdénde Fenster Steildcicher Flachddcher

- Mit der FeBa-Schulung ,Energiefach-
berater” machen wir Sie fit fur die
kompetente energetische Beratung.

- FeBa bietet Fenster-Lésungen fur Pas-
sivhauser.

FeBa NOVOTherm FeBa NOVOTherm Passiv

FeBa Energieberater Gutschein fiir die ersten
100 Gebaudesanierungen

Wir mochten Sanierer bei der Pla-  Produkten durchflihren lassen, erstatten
nung durchdachter MaBnahmen  wir bis zu 150,- € der Energieberaterrech-
g ued unterstitzen und haben daher  nung. Als Nachweis muss die Rechnung

e
v il den FeBa Energieberater Gut-  bei FeBa eingereicht werden. Wir bieten
M schein ins Leben gerufen. Bau-  ebenfalls den Service, einen anerkannten
: e herren, die sich durch einen  Energieberater zu vermitteln, der die per-
. Energieberater zur Gebdude-  sdnliche Situation analysiert und effizien-
sanierung haben beraten las-  te Sanierungsmaflinahmen vorschldgt.

sen und daraufhin eine Komplettsa-
nierung im Gebdudebestand mit FeBa-

Sanieren lohnte sich noch nie mehr:

- Jetzt hohe staatliche Férderungen nutzen!
- FeBa erstattet Ihnen bis zu 150,- € fir eine individuelle Energieberatung.
- Sparen Sie mindestens 400,- € jahrlich durch neue FeBa-Fenster und -Turen.

- FeBa bietet Ihnen die Moglichkeit die Investition bequem ab 39,- € pro
Monat mit dem FeBa-Finanzservice zu finanzieren.

- Deutlich mehr Sicherheit und Komfort durch neue Fenster und Turen!

N&here Informationen erhalten Sie bei Ihrem Gebietsverkaufsleiter und
unter www.feba.de.
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Das FeBa Faltschiebesystem - gro8er Nutzen
fiir Bauherren und Renovierer

Heben Sie sich vom Wettbewerb ab
und offnen neue Perspektiven mit der
FeBa Faltschiebeanlage. Diese Innova-
tion ist die in vieler Hinsicht bessere
Alternative zu bestehenden Holz- und
Alu-Ausfihrungen. Vor allem die bessere
Wadrmeddmmung verschafft dem FeBa
Faltschiebesystem bedeutende Markt-
vorteile, womit FeBa-Partner neue Mark-
te erschlielen kdnnen.

Im Sommer ist eine komplette Offnung
maoglich, sodass Wohnraum und Natur
flieBend ineinander Ubergehen. Im
geschlossenen Zustand sorgen Mehr-
kammerprofile und Warmeschutzver-
glasung fur eine optimale Ddmmung
und innen fUr ein angenehmes Raum-
klima. In punkto Sicherheit ist auch
dieses Produkt serienmdf3ig mit der ex-
klusiven FeBa-Kralle ausgestattet ohne
Aufpreis.

Die Vorteile auf einen Blick, die das
FeBa Faltschiebesystem zu einer at-
traktiven Alternative zu im Markt be-
stehenden Lésungen macht:

v

v
v
v

Energieeinsparung durch hohe
Warmeddmmung

Grenzenloser Weitblick durch
schmale Profilansichten

Sicherheit durch optimalen Ein-
bruchschutz mit der FeBa-Kralle

Komfort durch uneingeschrankte Off-
nung und barrierefreien Ubergang

Einsatzbereiche:
Balkon-/Terrassenverglasung
Wintergartenverglasung
Schwimmbad
Restaurantverglasung
Geschdftseingdnge
Ausstellungsrdume

Die ersten Kunden sind bereits von
dieser Innovation begeistert:

Architekt F. Mdiller
aus  Hamburg:
,Bereits seit eini-
gen Jahren hdilt
sich der Trend zu
grolSen Scheiben
und Offnungen
© . stetig.  Zudem
mdchten die Bauherren aber gleich-
zeitig beste Wdrmeddmmuwerte und
Energie einsparen. Mit den bisheri-
gen Produkten, die eine flexible und
groBziigige Offnung ermdéglichen,
mussten oftmals Einschrédnkungen
bei den Wdrmeddmmwerten und
der Optik gemacht werden. Dazu
kann ich meinen Kunden nun eine
Alternative anbieten, die die immer
strenger werdenden Anforderun-
gen an den Wdrmeschutz mit einer
grolsen Flexibilitit verbindet. Nicht
zuletzt sind durch die filigranen Pro-
filansichten und Bdnder die Blicke
nach auflen so gut wie nicht einge-
schrénkt. Den Anspriichen der mo-
dernen Architektur und somit denen
der Bauherren kénnen wir mit dem
neuen feBa Faltschiebesystem opti-
mal gerecht werden.”
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Effizientes Arbeiten mit FeBa Office

Effizientes Arbeiten von der Ange-
botserstellung bis zur Rechnungs-
priifung ist Voraussetzung fur
erfolgreiches Arbeiten.

¥ Kosteneinsparung
rationelles Arbeiten

V0 Zeitersparnis
schnelle, einfache Bedienung
gefthrter Programmablauf

V0 Flexibilitat
Farbwechsel, Glaswechsel
und Materialwandlung Uber alle
Positionen hinweg
eigene Konfigurations-
maoglichkeiten

V0 Grafische Darstellung
Leicht verstandliche Ausgabe auf
Angeboten fir Endkunden

¥ Gesteuerte
Unternehmensablaufe
Von der Angebotserstellung
bis zur Rechnungspriifung

¥ Ubersichtliche Struktur

FeBa — EL, 3
ektriscl 7
Komfortable anmr’:, ';urgedrenende

ren fiir mehy Kf,em"éff’s":d Rollliden
v Slcherheit ypg Eneraic
ergieeinsparyp,
9

Elektrische

FeB;
Eleben i g 0®-Schiebe.r

908 Glasflichen, Mit beste,
genzu Verschenken, Nutzen Sv'ez
. u
Knopfdruey " 2 10em Garten ooy der Te
Elektroniscy, i
bedienp,
durch hecngge ; st ‘
" i e-Schiebe.-Tj i
barﬁemﬁei@" siv;::{veltsstandards auszei(':::nmlr'e:' o
. e . i i mi
B s Ube,gang :u:ath DIN 18025 fiir ein;v el;:qu o
uemen

Warmedsmmyerte,
idem  die 9roRziigi.
113sse bequem pe

- in oder
Kinnen carper pyr
Knopfaruck pegy;,

i estimmten ul
naus die Roliq,
gt werde,

2

FeBa ist seit diesem Jahr offi-
zieller Partner der deutschen
Gesellschaft fir Gerontotech-
nik. Diese ist Dienstleister flr
Industrie, Handel und Hand-

werk im Wachstumsmarkt 50+
und beschéftigt sich seit Jah-
ren mit Produkten und Dienst-
leistungen. Diese sind nicht
ausschliellich ~ fur  Senioren,

I‘arrierefrel'e Schwelle
Die neve  barrigrefins

FeBa Comfor
B
Durch die einpene 29

infache
Rahmen ist gps e ATOdNUNG des e

blemlos mggicp,

Offne n nstergriffe
1 und Kippen des Fensrme;,s,, 55'1'1 unterep
zen pro-

FeBa Fen,
W ey g7 GmbH

Seite
.5an ﬁ' Hersteller

CF::i Fensterpgay GmbH

572959;;:::’1& 23 Tel: 02736/497.3
Fax: 02736/49750
E-Mail: infu@feba.de

Produe gy 1, Ot Und Quatiege
" Haus, Freizeit yng Mobilitst I,"'\

65

’\I

FeBa wird Partner der Deutschen
ey R Gesellschaft fiir Gerontotechnik

sondern zeichnen sich durch Komfort,
Nutzerfreundlichkeit, Sicherheit, Funktio-
nalitat, Asthetik und nicht zuletzt anspre-
chendes Design fur jede Generation aus.

Von FeBa sind die Produkte NOVOTronic,
Comfort Beschlag und die barrierefreie
Schwelle in dem von der Gesellschaft
veroffentlichten Katalog,Komfort & Qua-
litat” vorgestellt.
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Revolution in der Beschlags- ' paa|lel-Schiebe-Kipp-Tiir 200
fiihrung einer Parallel-Schiebe-

Tur
Technische Verbesserung
bei der Parallel-Schiebe- __|
v Lomfortable und intuitive Bedienung Kipp-Tur (PSK 200) durch
Wegfall der Rahmenver-
v Linderleichte Bedienung des Griffes breiterung.

o Fehlbedienung unmaglich

Weisshorn

Wir beobachten standig
die aktuellen Marktent-
wicklungen und nehmen
Impulse unseres Verkauf-
steams auf, das taglich
mit den Kunden spricht.
Daraus ergeben sich z.B.
neue  Haustirmodelle
oder Modifikationen. So
haben wir jingst nach
Anforderungen unserer
Kunden das Modell K2
der Serie Carisma ange-
passt, wie links abgebil-
det. Damit es nicht zu
Verwechslungen kommt
und das bisherige Mo-
dell nach wie vor liefer-
bar ist, tragt die Tur im
neuen Carisma Prospekt
den Namen Weisshorn.
Dieses zu K2 preisgleiche
Modell ist ab sofort lie-
ferbar.

s faF § i i~ :
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FeBa Seminare - fiir den taglichen Erfolg

,In einer Welt, die sich tech-
nisch kontinuierlich veran-
dert, ist es unabdingbar,
sich standig weiterzubilden.

Deshalb habe ich es begrufit,
dass mein Fensterlieferant
FeBa, Schulungen, und somit
etwas fur die Weiterbildung
seiner Kunden, anbietet. Lo-
gischerweise habe ich das
Angebot der Energiefachbera-
terschulung gerne angenom-
men und diese in Burbach besucht. Die Informationen hin-
sichtlich Technik, Ausfihrung und aktueller EnEV waren fur
mich richtig interessant und seit dem beschaftige ich mich
intensiv mit dem Thema Energieeinsparung. In Beratungs-
gesprachen mit dem Endkunden wurden zunehmend

Theorie
und Praxis
fr Karrieren
von morgen

.. N
UNIVERSIT AT SIEGE
BEREICH 1 0
|;Iai‘l%r‘;‘genieurwesen
Arbeitsgruppe
Baukons\ruk\uon,
ﬁ lngenieurholz_bau
und Bauphysik
Prof. Dr--Ing- Peter schmidt
Siegen, den 12.11.2007
el (0271) 740 — 2151 /—2110
-
Seminarurkunde
Herr Jorg Pieper
hat am ganztégigen Seminar
L i rater
‘\n't’*'*f'a‘a%‘w energiefachbe er
= schwerpunkt Fenster und TU
. mbH in Burbach

Fensterbau G

erfolgreich pestanden.

pbei der Fa. FeBa-f
e entived zor?\—gn und das Kollogquium

qualifiziert teilgenom

t:
Folgende Themen wurden pehandel

a Feuchte
Physika\ische Grundlagen warme und
) .
Grundlagen EnEV und Energieausweis
L]
i it Glas
i zudesanierung m!
R o e Konstruktion yon Fenstern
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ausbilden zu lassen. Wichtig fur einen erfolgreichen Hand-
werker ist die stetige Weiterentwicklung, und somit lohnt
sich die Investition in eine Schulung in jedem Fall und ist
fur die weitere Existenz unerldsslich.

Jorg Pieper
Metallbaumeister und Gebdudeenergieberater

,Das Seminar zum Thema
Sicherheit bei Kommissar
Ellinghaus war wirklich ein
Erlebnis. Zum Einen die vie-
len praktischen Beispiele
und aktuellen Daten zum Thema Einbruch waren sehr
interessant. Zum anderen wurden fachlich viele In-
formationen vermittelt. Eine gute Mischung einfach!”
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FeBa Seminare 2009 - fiir den tdglichen Erfolg

Mit den erfolgreichen Schulungsangeboten von FeBa wurden seit 2006 bis heute 1.000 Energiefachberater und 300 Sicherheitsfachbe-

rater ausgebildet. Die richtige Investition in Ihre Kompetenz sowie die Ihrer Mitarbeiter. Im zweiten Halbjahr 2009 bieten wir folgende
Energieberater:

Seminare an:
801' € p'P’)
O Mittwoch, 09. September 2009 (zzg). MWSt.

[0 Dienstag, 15. September 2009 (Nahe Soltau)
[0 Dienstag, 29. September 2009 (Nahe Gilinzburg)

[0 Freitag, 09. Oktober 2009
80,-€ PJ:-)
Sicherheitsberater: (zzg). MWSt-

OO Mittwoch, 12. August 2009 (Nahe Soltau)

O Mittwoch, 16. September 2009

O Mittwoch, 21. Oktober 2009 (Ndhe Glinzburg)
O Mittwoch, 18. November 2009

Office Starter/Auffrischer:

[0 Freitag, 11. September 2009
[0 Freitag, 27. November 2009

50,- € p'P'
(zzgl. MWSt)

Office Fortgeschrittene:
[0 Freitag, 16. Oktober 2009

50’- € poPO
(zza\. MwSt.)

RAL-Montage:

O Mittwoch, 02. September 2009
[0 Freitag, 23. Oktober 2009
O Freitag, 04. Dezember 2009

60,- € p'P'
(zz9l. MwSt.)

Im erfolgreichen Verkaufen méchten wir Sie, ankntpfend an das Seminar Erfolgreich als FeBa-Partner”, auch weiterhin unterstitzen.
Dazu nutzen wir das neue FeBa Kompetenz-Zentrum und geben praktische Anleitung zum Verkaufen mit Mehrwert".

Erfolgreich als FeBa-Partner

O Mittwoch, 04. November 2009 95,- € p.P-

(zzo\. MwSt.)

Frauen sind die besseren Verkaufer

[0 Donnerstag, 10. Dezember 2009 95,- € p-P.
(zzg). MwSt)

Fax-Anmeldung 02736/497-500

Teilnehmer:

Datum/Unterschrift:

Monteure sind die Visitenkarte
8°"€ P'P'

des Unternehmens

St.)
O Mittwoch, 28. Oktober 2009 INAARA

ab 2 Pers.: 60,- €p-P-

minaren finden

Se
Infos zu 4¢3 de/service

ww.feba.

Nahere
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Firmenstempel
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